
 

 
【講 師】 
 ㈱ノウハウバンク 三科公孝 氏 
【会 場】 
 市民交流プラザふくちやま 
【定 員】  
２０名（先着順） 

【対 象】 
 経営者、後継者、従業員 
 商品開発・販路開拓を学びたい方 

【締 切】 
 ６月 18日（火） 
【参加費】 
 無 料 
【主 催】 
 福知山市商工会 

商
品
開
発
塾 

開催日時（全９回） 

◆各回１９：００～２１：００ 

１回目／６月２５日（火）・２回目／７月２４日（水） 

・売れる商品とは？（商品開発マーケティング） 

・販売から考える（商品のブラッシュアップ） 

３回目／８月２０日（火）・４回目／９月２７日（金） 

・売れるパッケージとは？ 

・バイヤーに聞く！仕入れたくなる商品と会社とは？ 

５回目／１０月２３日（水）・６回目／１１月１８日（月） 

・ゲストによる現場感とグループワーク 

７回目／１２月１０日（火）・８回目／１月２０日（月） 

・売れるマーケティングとは？ 

・グループワーク 

９回目／２月１９日（水） 

・今年度の振返りと次年度の取り組み 

 

 超
実
践
講
座 

  
開催概要 

三
年
目
を
迎
え
さ
ら
に
パ
ワ
ー
ア
ッ
プ
！ 

必
ず
成
果
の
で
る
実
践
的
な
商
品
づ
く
り

の
ノ
ウ
ハ
ウ
を
学
べ
る
【
商
品
開
発
塾
】

を
企
画
し
ま
し
た
。 

今
回
は
、
最
新
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
ノ
ウ

ハ
ウ
を
駆
使
し
、
再
現
性
の
あ
る
、
よ
り

安
定
的
な
効
果
を
生
み
出
せ
る
商
品
開
発

を
支
援
し
ま
す
。 

ま
た
、
既
存
商
品
の
ブ
ラ
ッ
シ
ュ
ア
ッ
プ
、

催
事
出
展
に
も
必
ず
お
役
に
立
ち
ま
す
。 

奮
っ
て
ご
参
加
く
だ
さ
い
！ 

㈱ノウハウバンク 三科公孝 氏 
1969 年山梨県甲府生まれ。経営コンサルタ
ント。立命館大学卒業後、（株）船井総合研究
所入所。平成12 年 3 月、（株）ノウハウバ
ンク設立。企業・店舗活性化の現場指導及び
新規創業、ヒット商品開発、新商品開発など
の指導は分かりやすく定評がある。地域資源
活用メニューが日本テレビ系「秘密のケンミ
ンSHOW」で取り上げられるなど支援実績が
豊富である。 

講師プロフィール 

申込み・お問合せ 
福知山市商工会 
■大江本所： TEL56-5151／FAX 56-1797 
■三和支所： TEL58-3667／FAX 58-4113 
■夜久野支所：TEL 37-0001／FAX 37-0507 

 

受講申込み 

事業所名  

受講者名  

ＴＥＬ  

e-mail  

受講希望 

１．全て受講 

２．一部受講 

途中での変更は可能です。 

個別相談 希望する・希望しない 

 

福
知
山
市
商
工
会 

ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト
事
業 

 

☆
目
指
せ
全
国
展
開 

「売
れ
る
商
品
づ
く
り
！
」 

個別相談可！ 


